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MASCHINENBAU

VON EINEM GELIEFERTEN PRODUKT
ZU 60 VERSCHIEDENEN ARTIKELN

Dieser Anwendungsfall zeigt, wie aus einer einfachen Produktanfrage eine strategische
Partnerschaft wurde. Ein Hersteller von Saugmaschinen konnte durch Lieferantenbiin-
delung seine Beschaffung vereinfachen, Prozesse verschlanken und gleichzeitig sein
Produktportfolio von Arbeitssicherheit bis Verpackung aus einer Hand beziehen. Ideal
als Beispiel fir Kunden mit vielen Lieferanten und dem Wunsch nach Vereinfachung.

AUSGANGSSITUATION

Der Kunde, ein etablierter Hersteller von Saugmaschinen, wandte sich zunachst mit einer konkreten Anfrage an uns: Spezialmatten
zur Arbeitssicherheit, die auf den Aufbauten befestigt werden, um ein Wegrutschen der Mitarbeiter bei Arbeiten zu verhindern. Da
bereits eine Lieferbeziehung flir andere Produkte bestand, entwickelte sich im Kundengesprach schnell ein gréoBeres Bild: Der Kunde
bezog verschiedenste Produktgruppen von zahlreichen Lieferanten, was zu hohem administrativem Aufwand fiihrte. Der Wunsch
nach einer strategischen Zusammenarbeit und Lieferantenbiindelung wurde deutlich. Viele Lieferanten lieferten nur ein oder sehr
wenige Produkte, was Potenzial fiir Optimierung bot.
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» Reduzierung der Lieferantenanzahl » Systematische Analyse des bestehen » Ca. 60 verschiedene Produkte werden
J Vereinfachte Beschaffungsprozesse den Lieferantenportfolios mittlerweile geliefert (Tendenz steigend)

_ 5 » Identifikation von Lieferanten mit nur » Produktspektrum von Euro-Paletten iber
» Ein zentraler Ansprechpartner fiir einem oder wenigen Produkten Kartons bis Luftpolstertaschen und

verschiedene Produktgruppen R . Arbeitssicherheitiiber Kartons bis
S » Abgleich mit eigenem Produktsortiment
» Administrative Entlastung » Sukzessive Ubernahme von Produktgruppen » Deutliche Reduzierung der Lieferantenanzahl
» Strategische Partnerschaft » Kontraktldsung fir Spezialmatten »100.000 € Gesamtumsatz mit dem Kunden
(150er-Sets auf Abruf)

»12.000 € Umsatz allein mit den Spezialmatten

» Langfristige strategische Partnerschaft etabliert

» Zu viele Lieferanten - Systematische Blindelung durch breites Sortiment

WELCHE PROBLEME » Hoher Verwaltungsaufwand - Ein Ansprechpartner flr viele Produktgruppen

H ’ » Fehlende strategische Partnerschaft - Langfristige Zusammenarbeit
LOST DIESER CASE? mit Entwicklungspotenzial

» Spezialbedarf Arbeitssicherheit - Individuelle Losungen wie Antirutsch-Matten auf Abruf

DER KONTAKT ZU i
IHREM ERFOLG! SCANNEN UND E"

DIREKT KONTAKTIEREN!
@ PRODINGER HTTPS://BIT.LY/KONTAKTEG3



DAS PASSENDE PRODUKT ZUR LOSUNG:

SPEZIALMATTEN FUR ARBEITSSICHERHEIT LUFTPOLSTER-TASCHEN

» MaBgeschneiderte Zuschnitte in verschiedenen GroBen » Verschiedene GréBen fir unterschiedliche Produkte
» Einfache Montage (aufklebbar) » Schneller und sicherer Schutz empfindlicher Waren
» Kontraktlésung mit Abruf (z.B. 150er-Sets) » Standardisierte Losung aus einer Hand

ARBEITSSCHUTZ-SORTIMENT STANDARDKARTONS

» Besen und Reinigungsprodukte » Breites Kartonagensortiment in vielen Formaten
» Arbeitssicherheitszubehor » Einheitliche Qualitat und Verfligbarkeit
» Kombination mit Verpackungslésungen moglich » Harmonisierte Beschaffung aus einer Hand

«Was als einzelne Anfrage begann, ist heute

DAS B EG E I STE RT eine echte Partnerschaft. Uber 60 Artikel aus
einer Hand. Das hat unsere Beschaffung grund-

legend vereinfacht.”

U N S E RE KU N D E N Wir hatten zu viele Lieferanten, zu viel Auf-

wand, zu wenig Uberblick. Jetzt haben wir einen
Ansprechpartner.”

WIR SIND PERSONLICH FUR SIE DA.
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