
UNSERE LÖSUNGEN

WELCHE PROBLEME 
LÖST DIESER CASE?

Zu viele Lieferanten → Systematische Bündelung durch breites Sortiment
  Hoher Verwaltungsaufwand → Ein Ansprechpartner für viele Produktgruppen

Fehlende strategische Partnerschaft → Langfristige Zusammenarbeit 
     mit Entwicklungspotenzial

Spezialbedarf Arbeitssicherheit → Individuelle Lösungen wie Antirutsch-Matten auf Abruf

SERVICE

Dieser Anwendungsfall zeigt, wie aus einer einfachen Produktanfrage eine strategische 
Partnerschaft wurde. Ein Hersteller von Saugmaschinen konnte durch Lieferantenbün-
delung seine Bescha� ung vereinfachen, Prozesse verschlanken und gleichzeitig sein 
Produktportfolio von Arbeitssicherheit bis Verpackung aus einer Hand beziehen. Ideal 
als Beispiel für Kunden mit vielen Lieferanten und dem Wunsch nach Vereinfachung.

Der Kunde, ein etablierter Hersteller von Saugmaschinen, wandte sich zunächst mit einer konkreten Anfrage an uns: Spezialmatten 
zur Arbeitssicherheit, die auf den Aufbauten befestigt werden, um ein Wegrutschen der Mitarbeiter bei Arbeiten zu verhindern. Da 
bereits eine Lieferbeziehung für andere Produkte bestand, entwickelte sich im Kundengespräch schnell ein größeres Bild: Der Kunde 
bezog verschiedenste Produktgruppen von zahlreichen Lieferanten, was zu hohem administrativem Aufwand führte. Der Wunsch 
nach einer strategischen Zusammenarbeit und Lieferantenbündelung wurde deutlich. Viele Lieferanten lieferten nur ein oder sehr 
wenige Produkte, was Potenzial für Optimierung bot.

AUSGANGSSITUATION

KUNDENANFORDERUNG

wenige Produkte, was Potenzial für Optimierung bot.

KUNDENNUTZEN

DER KONTAKT ZU
IHREM ERFOLG!

PRODINGER
SCANNEN UND
DIREKT KONTAKTIEREN!
HTTPS://BIT.LY/KONTAKTEG3

Reduzierung der Lieferantenanzahl

Vereinfachte Bescha� ungsprozesse

Ein zentraler Ansprechpartner für 
 verschiedene Produktgruppen

Administrative Entlastung

Strategische Partnerschaft

Systematische Analyse des bestehen 
 den Lieferantenportfolios

Identifi kation von Lieferanten mit nur 
 einem oder wenigen Produkten

Abgleich mit eigenem Produktsortiment

Sukzessive Übernahme von Produktgruppen

Kontraktlösung für Spezialmatten 
 (150er-Sets auf Abruf)

Ca. 60 verschiedene Produkte werden 
 mittlerweile geliefert (Tendenz steigend)

Produktspektrum von Euro-Paletten über   
 Kartons bis Luftpolstertaschen und 
 Arbeitssicherheitüber Kartons bis

Deutliche Reduzierung der Lieferantenanzahl

100.000 € Gesamtumsatz mit dem Kunden

12.000 € Umsatz allein mit den Spezialmatten

Langfristige strategische Partnerschaft etabliert

MASCHINENBAU

VON EINEM GELIEFERTEN PRODUKT 
ZU 60 VERSCHIEDENEN ARTIKELN



Maßgeschneiderte Zuschnitte in verschiedenen Größen
 Einfache Montage (aufklebbar)
 Kontraktlösung mit Abruf (z.B. 150er-Sets)

Verschiedene Größen für unterschiedliche Produkte
 Schneller und sicherer Schutz empfi ndlicher Waren
Standardisierte Lösung aus einer Hand

ARBEITSSCHUTZ-SORTIMENT STANDARDKARTONS

LÖST: 
Arbeitssicherheit, Rutschgefahr, individuelle Anforderungen

LÖST: 
Flexibler Versandschutz, Materialvielfalt reduzieren

SPEZIALMATTEN FÜR ARBEITSSICHERHEIT LUFTPOLSTER-TASCHEN

Änderungen vorbehalten. Es gelten unsere Allgemeinen Geschäftsbedingungen, siehe www.prodinger.de.
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DAS BEGEISTERT 
UNSERE KUNDEN

„Was als einzelne Anfrage begann, ist heute 
eine echte Partnerschaft. Über 60 Artikel aus 
einer Hand. Das hat unsere Bescha� ung grund-
legend vereinfacht.“

„Wir hatten zu viele Lieferanten, zu viel Auf-
wand, zu wenig Überblick. Jetzt haben wir einen 
Ansprechpartner.“

DAS PASSENDE PRODUKT ZUR LÖSUNG:

Besen und Reinigungsprodukte
 Arbeitssicherheitszubehör
 Kombination mit Verpackungslösungen möglich

Breites Kartonagensortiment in vielen Formaten
 Einheitliche Qualität und Verfügbarkeit
 Harmonisierte Bescha� ung aus einer Hand

LÖST: 
Sicherheit am Arbeitsplatz, verschiedene Anbieter

LÖST: 
Unterschiedliche Bezugsquellen, fehlende Standards

WIR SIND PERSÖNLICH FÜR SIE DA.


